5 Dinge, auf die
es wirklich
ankommt:

die Checkliste
fur den Kauf
cloudbasierter
ERP-Software

Herzlichen Gluckwunsch! Sie sollten sich bet der Auswahllhres
Sie machen gerade den ersten Schritt ERP-Systems nicht allein auf diese
auf dem Weg zur erfolgreichen Quellen verlassen.

Transformation lhres Unternehmens.

Betrachten Sie die Sache auch aus
Im Internet finden Sie unzahlige der Perspektive lhrer flinf
Checklisten und Vorlagen fur Stakeholder-Gruppen. Sie alle stellen
Angebotsanfragen (RFP) fur Kaufer, die die Frage, die jeder von uns stellt,
Sie herunterladen konnen. Es gibt sicher  sobald eine Veranderung im Gange
zahlreiche Vertriebsexperten, die gern ist:
eine Bedarfsanalyse mit Ihnen , Was habe ich davon?"
durchfuhren. Und bestimmt findet sich

der eltne oder andere Berater, der Sie zu Eine Frage, die Sie zufriedenstellend
Ihrem Ziel fuhren kann. beantworten kdnnen sollten. Nutzen
Sie dafur unsere Checkliste. Mit ithrer
Hilfe stellen Sie sicher, dass Sie die
Interessen aller Beteiligten wahren.
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1 Mitarbeiter

Hier liegt der Schlissel zum Erfolg in der Einfiihrung innovativer
Arbeitsmethoden im gesamten Unternehmen —von der Buchhaltung
bis zur Produktion. Moderne Technologien unterstiitzen die Mitarbeiter
beiihrer Arbeit. Das steigert nicht nur die Produktivitat. Es hilft
vielmehr Ihnen als Arbeitgeber, neue Mitarbeiter zu gewinnen und
bestehende zu halten.

Bieten Sie Ihren Mitarbeitern deshalb Losungen an, die sie ihre

Arbeit effizienter erledigen und besser mit anderen
zusammenarbeiten lassen. Dadurch bleiben sie motiviert. Sie
erkennen, wie wertvoll thre Leistung fiir das Unternehmen und die
Erreichung seiner Ziele ist.

Wichtige Fragen, die Sie sich stellen sollten:

e Istdas ERP benutzerfreundlich? Sorgt Automatisierung
fiir reibungslose Abliufe? Lasst es sichan lhre
Bediirfnisse anpassen?

e Erleichtert die L6sung die Zusammenarbeit? Sind alle
stets auf dem gleichen Stand und nutzen eine einzige
Datenquelle?

e Konnen die Mitarbeiter ihre eigenen Dashboards und
Berichte erstellen und einfach auf Dateien und
Hilfevideos zugreifen?

e Handelt es sich um eine echte Cloud-Losung, bei der alle die
gleiche Version verwenden? Sorgt sie fiir ein
Gemeinschaftserlebnis?

2 Kunden

Ilhre Kunden vertrauen lhnen. Sie verlassen sich darauf, dass Sie
jederzeit in gleichbleibend hoher Qualitat ihre Bedirfnisse
erfiillen. Zwar sind sich Ihre Kunden dessen oftmals gar nicht
bewusst, doch sie erwarten noch mehr von lhnen: Einen Partner, der
strategisch denkt, der an Wachstum glaubt und den Blick in die
Zukunft richtet. Jemanden, der anhand von Daten entscheidet und
auch seinen Kunden dabet hilft, datenbasierte Entscheidungen zu
treffen.

Natdrlich sollen Sie die aktuellen Wiinschen lhrer Kunden erfiillen.
Doch konzentrieren Sie sich nicht nur auf das, was dringend zu sein
scheint. Nehmen Sie sich vielmehr Zeit fir die wirklich relevanten
Aufgaben.

Wichtige Fragen, die Sie sich stellen sollten:

e  Wiesehrlisst sich der Wert, den Sie lhren Kunden bieten,
mithilfe des neuen ERP kosteneffizient steigern?

¢ Inwiefern unterstiitzt Sie das ERP dabet, die Bediirfnisse
Ihrer Kunden und die Anforderungen des Marktes
vorherzusehen?

o  Wie trdgt die Software dazu bei, Durchlaufzeiten zu
beschleunigen und die Genauigkeit und Qualitit zu
verbessern?
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3 Investoren

Ob lokale Finanzinstitute, Risikokapitalgeber, Sie als Unternehmer
oder lhre Familie: Sie alle kdnnen ein begriindetes Interesse am
Erfolg Ihres Unternehmens haben. Gehen wir davon aus, Sie haben
nicht vor, Ihr Unternehmen zu verkaufen. In diesem Fall wissen |hre
Geldgeber, dass es nicht vorteilhaft ist, ausschlieflich auf
Gewinnmaximierung aus zu sein. Denn dadurch kann lhr Unternehmen
leicht von seinen grundlegenden Prinzipien abweichen.

Wichtige Fragen, die Sie sich stellen sollten:

e  Konnen Sie mithilfe der Software die Daten herausfiltern,
die fiir Ihr Unternehmen und seine Prozesse méglicherweise
einzigartig sind?

e Bietet lhnen das ERP einen Uberblick iiber das gesamte
Unternehmen? Sind Sie in der Lage, aktuelle Daten
(inllusive der Lagerbestinde) sicher mit Banken,
Risikokapitalgebern oder anderen zu teilen?
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4 Partner

Eines steht fest: Ihre Lieferkette wird widerstandsfahiger, wenn Sie
strategische und nicht nur rein zweckorientierte Beziehungen zu
Ihren Lieferanten pflegen. Beide Seiten profitieren, wenn Sie
gemeinsam an Innovation und Produkten arbeiten, anstatt nur tber
Preise zu verhandeln.

Wichtige Fragen, die Sie sich stellen sollten:

e  Wie hilftIhnen das neue ERP dabeti, von
transaktionalen Kontakten zu langfristigen, tiefen
Lieferantenbeziehungen zu wechseln?

e Erleichtert das ERP Ihren Kunden und Lieferanten, mit lhnen
Geschifte zu machen? Sind Ihre Einkaufs- und andere
Prozesse so automatisiert, dass alles konsistent, genau und
schnell abliuft?

e  Vertritt der ERP-Anbieter dhnliche Werte wie lhr
Unternehmen? Bietet er Ihnen einen Mehrwert iiber die rein
zweckorientierte Ebene hinaus? Handelt er strategisch,
indem er voraussieht, was Sie von einem ERP-System
ben6tigen, wenn lhr Unternehmen wichst?

5 Community

Ihr Unternehmen tragt Verantwortung fiir viele Menschen. Egal, ob
Sie Gehalter oder Steuern zahlen oder die Dienstleistungen Dritter
nutzen: Eine ganze Gemeinschaft verlasst sich darauf, dass Sie
fundierte Entscheidungen treffen. Man vertraut darauf, dass Sie
langfristig einen positiven Einfluss auf die lokale und
moglicherweise auch die umliegende Gemeinschaft haben.

Ihr ERP-Anbieter sollte lber eine starke Community aus Anwendern
und Implementierungspartnern sowie ein erstklassiges Netzwerk
von Anwendungen verfiigen. Auf dieser Grundlage kdnnen Sie |hr
ERP-System strategisch aufbauen, um den eigenen und den Erfolg
Ihrer Nutzer zu férdern. Und das, wahrend lhr Unternehmen sich
stetig weiterentwickelt und kontinuierlich Mehrwert schafft.

Wichtige Fragen, die Sie sich stellen sollten:

e Dadas Thema Umwelt-, Sozial- und Governance-
Berichterstattung (ESG) zunehmend von einer Méglichkeit zu
einer Notwendigkeit wird: Verfiigt Ihr ERP-System iiber die
Mittel, um den CO2-Fuf3abdruck Ihres Unternehmens
nachzuverfolgen?

¢ Nutzt Ihr ERP-Anbieter kiinstliche Intelligenz (KI) und
maschinelles Lernen (ML)? Helfen diese Technologien, die
Zeit bis zur Wertschopfung zu verkiirzen und Ihr Unternehmen
effizienter arbeiten zulassen?

Soge

lhre nachsten Schritte:

Schritt 1- Uberpriifen Sie, ob alle fiinf Bereiche
der Checkliste abgedeckt sind.

Schritt 2 - Bewerten Sie die Bedeutung der einzelnen
Bereiche fir Ihr Unternehmen.

Schritt 3 — Definieren Sie die Kriterien, mithilfe derer
Sie ein ERP-System in Bezug auf diese Bereiche
bewerten mochten.

Wenn Sie die Interessen aller Stakeholder berticksichtigen,
kommt Ihre ERP-Kaufentscheidung mit Sicherheit dem
gesamten Unternehmensumfeld zugute.

Erfahren Sie mehr darliber, wie Sage Distribution and
Manufacturing Operations Ihnen dabet hilft, in die Cloud
zu wechseln und lhre digitale Transformation zu starten.
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